MISSION DU STUDIO 01/14
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Scaleforged crée des entreprises en |A au Québec avec la mission

<—QUEBEC

Province \

de préserver les emplois et de redonner du temps.

Studio d'entreprises spécialisé en |A

Québec, Canada

Les trajets illustrent la circulation du savoir.



ENGAGEMENTS DE CONCEPTION 02/14

Du temps pour les
gens autour de nous.

La mission est de moderniser le travail sans supprimer d'emplois.

Préserver les emplois et les Developper des compétences Du temps pour la famille et la
decisions humaines utiles communaute



METHODE DE DEVELOPPEMENT

Un cycle. Des agents orchestres.

Douze etapes. Des agents spécialises. Les personnes valident la suite.

01

04

07

10

Dicter
Reformuler le besoin dicté dans un mandat clair.
Resultat : Mandat a valider

Validation humaine : Vous confirmez le besoin et les
personnes a aider.

Concevoir
Dessiner le parcours et ses choix reversibles.
Résultat : Maguette du parcours

Validation humaine : Vous validez le parcours avant sa
construction.

Tester
Tester le parcours, les erreurs et les cas limites.
Résultat : Résultats des tests

Validation humaine : Vous examinez les preuves et renvoyez
les échecs au code.

Mesurer
Evaluer la qualité, le délai et le colit du travail accepte.
Reésultat : Bilan d'@valuation

Validation humaine : Vous jugez I'utilite et choisissez ce qu'il
faut améliorer.

02

05

08

11

Planifier
Decouper le mandat en etapes et critéres d'acceptation.
Resultat : Criteres d'acceptation

Validation humaine : Vous fixez les priorités, les limites et le
budget.

Construire
Construire le plus petit parcours qui repond au mandat.
Resultat : Premiere version fonctionnelle

Validation humaine : Vous essayez la version et signalez les
ecarts.

Réviser
Faire relire le code et les risques par un autre agent.
Résultat : Notes de révision

Validation humaine : Vous acceptez la revision ou demandez
une correction.

Ecouter
Relier les retours du terrain aux criteres du plan.
Résultat : Retours a prioriser

Validation humaine : Vous choisissez les retours a ramener
dans le plan.

03

06

09

12

Débloquer
Verifier les acces, les outils et les informations manguantes.
Resultat : Liste des acces

Validation humaine : Vous autorisez les acces et tranchez les
blocages.

s
Itérer
Corriger un ecart, puis comparer les deux versions.
Resultat : Version 8 comparer

Validation humaine : Vous retenez la correction ou
demandez de reconstruire.

Livrer
Preparer le pilote et le retour arriere avant diffusion.
Resultat : Plan de livraison

Validation humaine : Yous autorisez la livraison au public
choisi.

Répéter
Ramener les apprentissages au prochain besoin a dicter.
Resultat : Mandat du prochain cycle

Validation humaine : Vous lancez un nouveau cycle ou
choisissez d'arréter.

03/14



EVALUATION PROPOSEE 04 /14

|a valeur se mesure au résultat utile.

Compter l'effort complet nécessaire pour obtenir un resultat accepté.

Cout complet par résultat accepté Effort de révision et contréle humain



SEPT PRODUITS. DES STADES DISTINCTS. 05/14

Des missions distinctes. Un écosysteme commun.

Chaque produit a son role. Les capacités partagees font progresser I'ensemble.

N OTA.

Nota

Transformer le notariat

Rapprocher le besoin du client de la
décision du notaire.

Béta

Ursly

Ursly
Préparer la prochaine génération

Explorer des interactions plus
naturelles par les sens humains et la
recherche en IA.

Recherche et développement

@ Tablix..:

Tablix

Valoriser le travail documentaire

Transformer les PDF du RDPRM en
documents structurés que le
professionnel peut vérifier.

Béta

Control. Craft.

Control Craft

Viser des revenus a court terme

Transformer les lieux, les passions et
les souvenirs en ceuvres.

Preuve de concept de mise en marché

S =2z PlainLedger

SST Diamantex

Relier le terrain a la prévention

PlainLedger
Piloter les produits

Mettre les indicateurs de
chaque produit en contexte pour
mieux décider.

Faire cheminer l'observation du
travailleur vers une action validée.

Béta
Béta

D Devanture

Devanture

Construire le commerce de demain

Réunir I'expérience de boutique, la négociation 3D en direct et la commercialisation.
Plateforme modulaire en développement

Devanture - OfferDuel - Ralika

Plateforme autonome / Ajout a une boutique existante
DealBox - Expérience de marché



OBJECTIF DE PROPRIETE LOCALE 06/ 14

e savoir mondial.
Des entreprises —
créees a Québec. '

Le savoir et I'experience du monde nourrissent ce que nous creons
au Quebec. Nous voulons y conserver notre propriété intellectuelle.

<—QUEBEC

Province \

Recherche et expérience venues du monde

Des créations et du savoir-faire ancrés ici

Les trajets illustrent la circulation du savoir.



CAPACITE PARTAGEE EN DEVELOPPEMENT 07 /14

Ralika, la commercialisation
de Devanture.

Un module partagé pour rejoindre le public, lancer les produits et garder le lien.

Public et moment Contenu pour Reévision et publication = Comportement [tération mesurée
la communauté et conversion
Comprendre la Les personnes vérifient les Comparer les variantes,
communauté, son besoin  Préparer des visuels, des  fajts, le message et la Observer des évenements  compter I'effort complet et
et le moment qui rend le metriques utiles ou des promesse faite au client convenus comme les vues  décider de poursuivre, de
contenu pertinent. demonstrations, dans un avant d'approuver la de produits, les demandes  réviser ou d'arréter.
format adapté au canal. publication. volontaires et les achats,

avec des choix de
consentement clairs.

Ralika, dans Devanture, soutient la commercialisation de tout le portefeuille. Control Craft teste un objectif de ventes a
court terme; DealBox est une expérience de marché rattachée a Devanture. Ces terrains de validation proposés ne
démontrent pas de résultats de conversion.



MODELE D'AFFAIRES PROPOSE 08/14

Des revenus lieés a
un besoin recurrent.

Le modele propose combine des entreprises produits et des capacites reutilisables.

Abonnements, usage ou frais Ingénierie et mise en Chaque produit justifie son prochain
de transaction marche partagees investissement



PROPOSITION A VALIDER AVEC LES CLIENTS 09/14

Une place dansle
travail réel du client.

Le produit doit mériter son adoption par son adaptation locale, ses résultats vérifiables et
son economie complete.

Un parcours adapte a la tache Des résultats que les gens Une valeur qui dure dans l'usage
peuvent vérifier



Un modele de venture studio éprouve.

Fondé en Californie. Reproduit a Québec.

Un studio commun. Plusieurs entreprises.

Californie Québec

Le méme modele

Studio

O

Entreprises

Le studio réunit les ressources. Les entreprises prennent forme.

CREES - Californie
Anthony Paquet
Fondateur en Californie Le modele reproduit a Québec.

3 ans - Directeur de I'ingénierie

ScaleForged - Québec

Parcours rapporté par le fondateur



CRITERES DE DECISION PROPOSES 11/14

Le prochain investissement
suit les preuves.

La qualité, I'effet humain, I'economie et l'usage payant doivent soutenir I'expansion.

Fidelite a la source et résultats acceptes Contréle humain, compétences et charge

Colt complet et usage payant repété Droits documentes



CIBLES PROPOSEES 12 /14

18 mois pour etablir Iutilite.

Commencer par un parcours accepte, puis elargir selon l'usage payant repété.

Mois O-3 : un parcours accepté Mois 4-9 : viser cing pilotes payants Mois 10-18 : viser 25
organisations payantes



ECHANGES AVEC LES INVESTISSEURS. AUCUN FINANCEMENT ENGAGE. 13/14

Un investissement a batir ensemble

Le montant, la structure et le calendrier de l'investissement sont a discuter selon nos
objectifs communs, l'implication de I'investisseur et les capitaux disponibles.

Objectifs communs Implication de l'investisseur Capitaux disponibles et calendrier



INVITATION A COLLABORER 14/14

FASCALE
=7 FORGED

La prochaine entreprise utile
commence avec les gens.

Batissons ensemble un parcours qui renforce le savoir-faire d'ici et
redonne du temps aux gens.

Une tache réelle a améliorer

Une équipe préte a la repenser



